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*Ta del si pustite za konec!

* Povzemite glavne tocke svojega koncepta in
opisite, zakaj bo vasa poslovna ideja uspela.

*Ta odsek zapisite kot kratko predstavitev ideje!

*Svoje bralce poskusite navdihniti.




2. Od poslovne ideje do izdelka

* Opisite svoj poslovni model.

* Kako ste se domislili poslovne ideje?

* Katere potrebe izpolnjuje poslovna ideja?

*S katerimi talenti boste podprli uspesno
izvedbo svoje poslovne ideje?




2. Od poslovne ideje do izdelka

* Opisite svoj izdelek ali storitev.

e Katera je vasa edinstvena prodajna prednost?

* Zakaj bi kupci kupili vas izdelek / storitev?

Zakaj je vas izdelek / storitev boljsi od
konkurencnih?




» Kako veste, da ima vas izdelek / storitev na trgu
moznosti?

* Kdo je vasa ciljna skupina / krog strank?
Opredelite.

*Kje je vas ciljni trg?

e Kako privlacen je trg?

*Vrsta podjetja: storitveno, maloprodajno,
grosisticnno ali proizvodno?



Ste prepoznali 4P-je? proizvod, cena, prostor
(lokacija), promocija.

* Kako je videti zasnova vasega izdelka? Pokazite
vzorec!

* Kaksno ceno imate v mislih? Kako ste prisli do
te Stevilke?

* Kako nameravate prodajati izdelek?



3. Trzne moznosti in marketinske strategije

* Kako nameravate oglasevati svoje podjetje?
e KaksSen je vas oglasevalski koncept (npr. plakati,

vizitke, letaki, splet itn.)?




4. Analiza konkurence

* Ali imate konkurenco? "Ne" ni sprejemljiv
odgovor ;-)
* Katera podjetja so vasa konkurenca?




*Kdo je v vasi ekipi?

* Kdo zna poceti kaj?

*Koliko clanov je v ekipi?

e Katere vesCine Se morajo usvojiti?




6. Od ideje do izvedbe

* Lahko po korakih opisete, kako nameravate
izvesti svojo idejo?
*Sestavite kronoloski nacrt procesa.




6. Vizija in slogan

*Vizija je preprost in iskren opis dolgorocnih
nacrtov podjetja.

*Slogan je kratka fraza, s katero zelite zasidrati
podobo podjetja pri kupcih.




6. Opredelitev ciljev

\ Cilji podjetja |

| 3 kratkorocni 3 srednjerocni |

Zasebni cilji in izobrazevalni cilji
\

3 kratkorocni 3 srednjeroéni |
\




e Katere kljucne dejavnosti je treba izvesti znotraj

nodjetja”?

e Katere se lahko oddajo v zunanje izvajanje?

* Kako bi lahko organizirali podjetje? Ali ima
oddelke?

* Kako bi potekal tipicen delovnik, potem ko
zacnete poslovati?




/. Organizacija

*V/ kaksnih pogojih boste vi ali zaposleni oziroma
dobavitelji izdelovali izdelke?




/. Druzbena odgovornost

* Navedite, v korist katerin delov druzbenega
okolja bi zeleli prispevati, ko bo podjetje zacelo
ustvarjati dobicCek.




« Kako nhameravate zascititi okolje med
izvajanjem svoje poslovne ideje (npr. okolju
prijazni materiali, energetska ucinkovitost
itn.)?

* Ima vasa poslovna ideja tudi negativne
ucinke na okolje, ki jih morate v prihodnje
spremeniti?



/. Organizacija + pravne zadeve

* Potrebujete za izvedbo ideje obrtno
dovoljenje?

* Kako se imenuje vase podjetje?

e Katero vrsto posla ste izbrali?




/. Organizacija + intelektualna lastnina

e Kako lahko zascitite svojo idejo?
* Boste ustvarili blagovno znamko za podjetje?

* Potrebujete zascito z avtorskimi pravicami?
* Boste morali patentirati svoj izum?




8. Stroski zagona

Okvirni stroski zagona:
Stroski priprave
Nalozbe




8. Trenutni stroski

* Mesecni fiksni stroski (A)
* Mesecni variabilni stroski (B)
* Skupaj stroski (A+B=C)




8. Finanéni nacrt

| | | | | . |

| Potreben kapital vE€ Financna sredstva
‘\ Stroski priprave Lastni viri |
| Prihranki |
Nalozbe Subvencije |
Stroski kapitala Zunaniji viri |
\
Zasebna posojila |
Trenutni poslovni izdatki Bancéna posoijila |

Za XX meseceyv. |

Zasebni zivljenjski izdatki |
Za XX mesecev: ZacCetni prinodek |
Za Xx mesegev: |

Skupni zahtevan kapital: Skupna finanéna sredstva: |

| | | | | | |




